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que cette période de taux d’intérêt élevés
n’a duré que deux ans environ, et qu’elle a
été suivie d’une dure période de récession.
Il ne s’agissait pas d’une situation normale.»

De la même façon, il arrive que de
jeunes adultes insistent pour investir dans
des placements axés sur la sécurité, comme
des placements garantis. «Dans certains cas,
ils font cette demande parce qu’ils ont en
mémoire les pertes qu’ils ont subies à la
suite de l’éclatement de la bulle techno-
logique en 2001, explique M. Ercolano. Mais,
encore une fois, ces investisseurs orientent
leur approche en fonction d’événements
ponctuels dont l’effet a été limité dans le
temps. Le rôle du conseiller est de les aider
à analyser la situation dans une perspective
à long terme.»

Une chose demeure: un investissement
sécuritaire rapportera généralement moins
qu’un placement à la bourse. Ainsi, un

investisseur qui aurait placé 1000$ dans un
certificat de placement au taux garanti
annuellement en janvier 1970 détiendrait
11084$ au 31 décembre 2006. Le même
montant, investi à la bourse dans les titres
de l’indice composé S&P TSX, vaudrait, pour
la même période, 41963$. Finalement, ce
même montant, investi dans les actions
américaines composant l’indice S&P 500
vaudrait, quant à lui, quelque 30012$ en
dollars canadiens.

ET LE RENDEMENT DE 7%? 
Revenons au cas de l’investisseur qui

se demande si ses placements pour 
la retraite, investis de façon sécuritaire, 
pourraient offrir un rendement de 7% à long
terme. De l’avis de Denis Bellemare et 
de Patrick Ercolano, de telles attentes 
paraissent excessives, compte tenu du faible
risque présent dans un tel portefeuille. «Le
rendement est toujours fonction du risque
inhérent, conclut M. Bellemare. Un porte-
feuille axé sur la croissance, voire la 
croissance dynamique, pourrait offrir à 
long terme un rendement moyen de 7% à
8%, mais le rendement d’un portefeuille axé
sur la sécurité sera toujours moindre et
pourrait se situer plutôt autour de 4 % 
à 5%.» ■
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L’onglet Portrait financier est une fonc-
tionnalité très pratique qui permet à
chaque membre de visualiser, de façon

intégrée, tous ses produits de placement 
et de financement Desjardins. Le Portrait
financier offre aussi au membre la possibi-
lité de lister, dans un bilan confidentiel et à
son usage exclusif, ses biens personnels
(maison, auto, etc.) et, s'il y a lieu, ses autres
placements et ses éléments de passif (prêts
et marges de crédit) détenus ailleurs que
chez Desjardins.

La vue d'ensemble que procure l'onglet
Portrait financier peut faciliter grandement
la prise de décisions lorsqu'il s'agit de plani-
fier sa retraite, de gérer ses liquidités ou de
faire un achat important. Elle constitue aussi
un atout précieux pour la personne qui
désire se préparer avant une rencontre avec
son conseiller financier.

La nouvelle fonctionnalité propose aussi
un calendrier des dates importantes liées 
à ses comptes: l'échéance d'un prêt, d'une
épargne à terme ou d'un certificat de place-
ment garanti (CPG), la période de gel d'une
épargne à terme indicielle, le prochain 
virement ou paiement de facture qu'on a
inscrit ou que la caisse a programmé (ex. :
versement d'un emprunt hypothécaire). ■

PLANIFICATION 
ET STRATÉGIE

L'onglet Portrait financier, vous connaissez?

Vous n'êtes pas encore inscrit 
à Accès D?
Composez l'un des numéros suivants
pour profiter immédiatement 
des avantages de ce service:
Montréal et les environs: 
514 JACCÈSD (514 522-2373)
Ailleurs au Canada et aux États-Unis:
1 800 CAISSES (1 800 224-7737)
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POUR ATTEINDRE SES OBJECTIFS
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RIEN NE VAUT UNE DÉMARCHE
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NE TIENNENT PAS 
LA PLACE PRÉPONDÉRANTE




